Sinds onze oprichting in 1979 is Eta-com uitgegroeid tot een gevestigde waarde als eerste
producent van geprefabriceerde elektrische stroomrailsystemen met geintegreerde
gietharsisolatie. Deze stroomrailsystemen met geleiders van aluminium of koper zijn

th_com ontworpen voor een veilige, betrouwbare en onderhoudsvrije overdracht en distributie van
elektrische stroom.

Om ons team te versterken, zijn we dringend op zoek naar een enthousiaste:

AREA SALES MANAGER

(NEDERLAND, DUITSLAND, ZWITSERLAND, POLEN)

? REGIO: BINNEN- EN BUITENLAND, MET VAST KANTOOR TE MAASSLUIS, NL | FULLTIME | AFDELING: SME+

Ben jij commercieel gedreven en technisch onderlegd? Heb je een passie voor sales en projectmatige
samenwerking? Dan is deze rol als Area Sales Manager (Nederland, Duitsland, Zwitserland, Polen)
misschien wel jouw volgende stap!

» Je bent verantwoordelijk voor de verkoop van onze Betobar® producten en diensten binnen je
toegewezen regio, waarbij je actief bijdraagt aan de uitbreiding van ons klantenbestand én het
versterken van bestaande relaties.

« Samen met de directie werk je een doelgericht verkoopplan uit, hou je de vinger aan de pols via
rapporteringen en neem je gepaste acties bij afwijkingen in de resultaten. Je werkt in een dynamisch
en technisch sterk team, waarbij klantgerichtheid, oplossingsgericht denken en samenwerking
centraal staan.

« Analyseren, beoordelen en centraliseren van offerteaanvragen.

« Technisch-commerciéle gegevens verzamelen op basis van lastenboeken, klantinfo enz.

« Samenwerken met de technical sales engineers om offertes uit te werken conform interne
ontwerpregels en commerciéle voorwaarden vastleggen.

« Offertes uitsturen en proactief opvolgen.

« Klantgegevens nauwkeurig bijhouden in CRM en interne systemen.

« Actief opvolgen van toekomstige en potentiéle projecten.

» Bezoeken aan projecten en klanten in binnen- en buitenland, in overleg met je manager.

» Opstellen van duidelijke bezoekverslagen.

« Technisch-commerciéle ondersteuning bieden aan klanten.

» Pre-order sheet opstellen bij bestelling, ter voorbereiding van overdracht aan Project Manager.

» Actieve deelname aan vakbeurzen en netwerkevents.

» Rapporteren over persoonlijke KPI's en bijdragen aan de maandelijkse rapporteringen.

« Mee vormgeven aan de groei en het succes van onze organisatie.
» Het vertrouwen winnen van klanten en collega’s door een no-nonsense aanpak, duidelijke
communicatie en daadkrachtig handelen.
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« Bachelor of Master in een technische richting (BSc of MSc Industrial Engineering), of gelijkwaardig
door ervaring.

» Grondige kennis van sterkstroom, aardingssystemen en MS/HS-installaties.

» Ervaring met prijs- en kostencalculatie.

« Je bent communicatief sterk, commercieel ingesteld en resultaatgericht.

« Je werkt vlot samen in teamverband en neemt initiatief.

» Je spreekt vloeiend Nederlands en Engels. Basiskennis van Duits is een pluspunt.

« Je bent vertrouwd met MS Office (Word, Excel, PowerPoint).

» Een technisch uitdagende functie met veel autonomie en impact.
« Werken in een innovatieve organisatie met internationale projecten.
» Aantrekkelijk salarispakket afgestemd op jouw ervaring en profiel.

Denk je een aanwinst voor ons team te zijn, stuur dan een gemotiveerde sollicitatiebrief met cv naar
Eta-com, ta.v. mevr. Troch, HR-manager, Scheldeweg 4, 2850 Boom of per e-mail:
nathalie.troch@etacomcs.com. Je reactie wordt snel en vertrouwelijk behandeld.

Kom je zelf niet in aanmerking, maar ken je iemand die dat wel doet? Stuur dan zeker onze vacature
door.




